LEAN BUSINESS MODEL CANVAS

PROBLEMA A METRICHE CHIAVE l~ PROPOSTA UNICA DI VALORE ) VANTAGGIO COMPETITIVO w SEGMENTI DI CLIENTELA 20
SOLUZIONE Q CANALI (=
STRUTTURA DEI COSTI B FLUSSI DI RICAVO ]

"Non innamorarti della tua soluzione, innamorati del problema." Basato sul framework di Ash Maurya — Progetto Leonardo
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